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Con una inversión de 70 millones de dólares, un poderoso grupo local se asoció a David Rockefeller 
para encarar la construcción de tres torres de 33 pisos y un hotel de cuatro estrellas 
a la vera del río. Solares del Tigre presenta una pretenciosa oferta. 


aa Por Claudio Zlotnik 


Once es sinónimo de comercio. 
Es un barrio de locales pegados 
unos a otros, sobre las avenidas 
Corrientes, Pueyrredón o Riva- 
davia, con variedad de ofertas y 
artículos. Pero también es un ba- 
rrio plagado de edificios, algunas 
torres y muchas casas antiguas. 
Y los precios de las viviendas son 
tan accesibles como los produc- 
tos que abarrotan las vidrieras de 
los negocios. 

Por cada metro cuadrado, en la 
zona se pagan entre 700 y 900 pe- 
sos. Y la principal oferta es de de- 
partamentos de dos y tres ambien- 
tes. Históricamente, Once fue un 
punto de llegada para la gente que 
provenía del interior del país, ya 
sea vía ómmibus (tuvo terminal 
hasta que en la década pasada se 
concentró en Retiro) o por tren. 
“Acá vino la gente que buscó el 
progresoen Buenos Aires. Seins- 
taló en un lugar céntrico de la Ca- 
pital para ubicarse en algún em- 
pleo”, recordó en diálogo con m2 
Jorge Suárez, titular de la inmo- 
biliaria que lleva su nombre. “La- 
mentablemente, con el paso del 
tiempo, Once se convirtió en un 
lugar de paso, de público que en 
su mayoría llegaba a las termina- 
les para seguir hacia otros luga- 
res de la Capital o del conurba- 
no. Y los departamentos les ce- 
dieron lugar a las oficinas, y las 
casas, a los locales”, añadió Ma- 
rio Fernández, de la inmobiliaria 
Cutuli. 

Hoy por hoy, quienes buscan 
instalarse en Once lo hacen prio- 
rizando la cercanía del barrio con 
el centro. Y por el enorme caudal 
de transportes: tren, subtes y dos 


LOS BARRIOS 


TRAS EL REBOTE DEL BOOM DEL ABASTO 


Once busca 
nueva cara 


Entre multitud de comercios, crecieron 


torres y edificios. Ahora buscan casas 


viejas para construir en esos terrenos. 


docenas de líneas de colectivos. 
“Los clientes buscan sobre todo 
las avenidas, como Belgrano, o 
estar cerca de Rivadavia”, co- 
mentó a este suplemento Suárez. 
“También se cotiza muy bien la 
parte del barrio que limitacon Al- 
magro, como sobre Hipólito 
Yrigoyen, donde se hace aveni- 
da”, apuntaron en Cutuli Propie- 
dades. En materia de precios, las 
. viviendas más accesibles son 
aquellas situadas sobre las aveni- 
das Rivadavia o Pueyrredón. 
Los inversores no pierden de 
vista a Once. Antelos cambios en 
la zona del Abasto, las construc- 
toras fueron adquiriendo terrenos 
en distintos puntos del barrio. De 
hecho, se están levantando edifi- 
cios torre sobre la avenida Bel- 
grano y sobre la calle Catamarca. 
“Existe gran cantidad de casas 
muy antiguas que, por sí mismas, 
no son cotizadas. Lo que vale es 
el terreno para construir edificios 


nuevos”, señaló Suárez. Una 
oferta que se sumará a la actual- 
mente existente, predominante- 
mente en edificios de 20 a40 años 
de antigiiedad. 


450 


Fuentes: Inmobiliaria Suárez 
y Cutuli Propiedades. 


a ARCHIVOS ACTIVOS” 
Ventas; Av. Boedo 1938/42 (1239) Bs. As. Arg $ 
Sucursal Centro; M.T. de Alvear 1399 - , 


' 4 


2 Sábado 18 de setiembre de 1999 


SOLARES DEL 7 


“El Tigre está generando un fuer- 
te movimiento migratorio entre 
quienes recientemente *descubrie- 
ron” la fantástica geografía del Del- 
ta, dormida” durante muchísimos 
años por la falta de adecuados ser- 
vicios y accesos a la ciudad de Bue- 
nos Aires”, dijo a m2 Andrés Kal- 
will, director de BKS Developers. 

Al superarse tales problemas, se 
encararon diversos emprendimien- 
tos inmobiliarios, contribuyendo a 
“levantar” un lugar bastante margi- 
nado. La empresa llegó a la conclu- 
sión de que existe una demanda in- 
satisfecha por un producto como 
Solares del Tigre, entre los intere- 
sados por una “mejor calidad de vi- 
da”. La opción no compite con 
countries, barrios cerrados y edifi- 
cios tradicionales de propiedad ho- 
rizontal, ya que apunta a algo más 
que la piscina y el centro comercial, 
En este caso, integrará: 

4 Sauna, baño turco y ducha esco- 
cesa, que en un departamento re- 
querirían gran espacio y costarían 
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, Andrés Kalwill y Omar Evequoz. Una inversión millo 
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Se construirán tres ton 


y un hotel de cuatro es 
emprendimientos may 


una fortuna, pero que no pesarán de 
prorratearse entre todos los propie- 
tarios. 
% Ambitos para hobbies, con las 
correspondientes instalaciones pa- 
ra pintura, fotografía, carpintería, 
electricidad y mecánica. 
4% Lugar para ensayos de grupos 
musicales, de manera que los ado- 
lescentes dejarán de “molestar” con 
sus ruidos... 
4 Jardines para usar”, con fraccio- 
nes pera huertas privadas y algunas 
para experiencias ecológicas. 
Sobre la base de un proyecto del 
arquitecto Alfredo Szmulewicz y 
asociados, sobre un terreno de 
16.215 metros cuadrados se cons- 
truirán, en principio, tres torres de 
33 pisos, con 17.000 metros cua- 
drados y 160 departamentos cada 
una. Tendrán una vista imponente 
por los 200 metros de frente sobre 
el río Tigre y el contrafrente que da 
al parque de las Banderas, aparte 
del amplio “verde” propio. Otras 
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POR LOS BARRIOS 


[mt Por Claudio Zlotnik 


Oncees sinónimo de comercio. 
Es un barrio de locales pegados 
unos a otros, sobre las avenidas 
Corrientes, Pueyrredón o Riva- 
davia, con variedad de ofertas y 
artículos. Pero también es un ba- 
rrio plagado de edificios, algunas 
torres y muchas casas antiguas. 
Y los precios de las viviendas son 
tan accesibles como los produc- 
tos que abarrotan las vidrieras de 
los negocios. 

Por cada metro cuadrado, en la 
zonase pagan entre 700 y 900 pe- 
sos. Y la principal oferta es de de- 
partamentos de dos y tres ambien- 
tes. Históricamente, Once fue un 
punto de llegada para la gente que 
provenía del interior del país, ya 
sea vía Ómnibus (tuvo terminal 
hasta que en la década pasada se 
concentró en Retiro) o por tren 
“Acá vino la gente que buscó el 
progresoen Buenos Aires. Seins- 
taló en un lugar céntrico de la Ca- 
pital para ubicarse en algún em- 
pleo”, recordó en diálogo con m2 
Jorge Suárez, titular de la inmo- 
biliaria que lleva su nombre. “La- 
mentablemente, con el paso del 
tiempo, Once se convirtió en un 
lugar de paso, de público que en 
su mayoría llegaba a las termina- 
les para seguir hacia otros luga- 
res de la Capital o del conurba- 
no. Y los departamentos les ce- 
dieron lugar a las oficinas, y las 
casas, a los locales”, añadió Ma- 
rio Fernández, de la inmobiliaria 
Cutulí 

Hoy por hoy, quienes buscan 
instalarse en Once lo hacen prio- 
rizando la cercanía del barrio con 
el centro. Y por el enorme caudal 
de transportes: tren, subtes y dos 


Once busca 


nueva 


cara 


Entre multitud de comercios, crecieron 


torres y edificios. Ahora buscan casas 


viejas para construir en esos terrenos. 


docenas de líneas de colectivos. 
“Los clientes buscan sobre todo 
las avenidas, como Belgrano, o 
estar cerca de Rivadavia”, co- 
mentó a este suplemento Suárez, 
“También se cotiza muy bien la 
parte del barrio que limitacon Al- 
magro, como sobre Hipólito 
Yrigoyen, donde se hace aveni- 
da”, apuntaron en Cutuli Propie- 
dades. En materia de precios, las 
viviendas más accesibles son 
aquellas situadas sobre las aveni- 
das Rivadavia o Pueyrredón. 
Los inversores no pierden de 
vista a Once. Ante los cambios en 
la zona del Abasto, las construc- 
toras fueron adquiriendo terrenos 
en distintos puntos del barrio. De 
hecho, se están levantando edifi- 
cios torre sobre la avenida Bel- 
grano y sobre la calle Catamarca. 
“Existe gran cantidad de casas 
muy antiguas que, por sí mismas, 
no son cotizadas. Lo que vale es 
el terreno para construir edificios 
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nuevos”, señaló Suárez. Una 
oferta que se sumará a la actual- 
mente existente, predominante- 
mente enedificiosde20 240 años 
de antigiedad. 


Cotizaciones 
de Once 


VENTAS 


Un ambiente $ 18.000 a 
$25.000 

Dos ambientes $28.000 a 
$ 40.000 

Tres ambientes $ 35.000 a 
$ 55.000 


ALQUILERES 
Un ambiente $200a 


$240 
Dos ambientes alos 
Tres ambientes $350 a 
$450 


Fuentes: Inmobiliaria Suárez 
y Cutuli Propiedades. 
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“El Tigre está generando un fuer- 
te movimiento migratorio entre 
quienes recientemente *descubrie- 
ron' la fantástica geografía del Del- 
ta, “dormida” durante muchísimos 
años por la falta de adecuados ser- 
vicios y accesos a la ciudad de Bue- 
nos Aires”, dijo a m2 Andrés Kal- 
will, director de BKS Developers. 

Al superarse tales problemas, se 
encararon diversos emprendimien- 
tos inmobiliarios, contribuyendo a 
“levantar” un lugar bastante margi- 
nado, La empresa llegó ala conclu- 
sión de que existe una demanda in- 
satisfecha por un producto como 
Solares del Tigre, entre los intere- 
sados por una “mejor calidad de vi- 
da”. La opción no compite con 
countries, barrios cerrados y edifi- 
cios tradicionales de propiedad ho- 
rizontal, ya que apunta a algo más 
que la piscina y el centro comercial. 
En este caso, integrará: 

4 Sauna, baño turco y ducha esco- 
cesa, que en un departamento re- 
querirían gran espacio y costarían 


ñ ds á Ped: 


Ml David Rockefeller, Andrés Kalwill y Omar Evequoz. Una inversión millonaria en varias etapas. 


SOLARES DEL TIGRE DEMANDARIA UNA INVERSION DE 70 MILLONES DE DOLARES 


CONSTRUCCIONES 


Mejorar la calidad de vida 


Se construirán tres torres de 33 pisos 
y un hotel de cuatro estrellas en una zona de 
emprendimientos mayormente horizontales. 


una fortuna, pero que no pesarán de 
prorratearse entre todos los propie- 
tarios. 
$ Ambitos para hobbies, con las 
correspondientes instalaciones pa- 
ra pintura, fotografía, carpintería, 
electricidad y mecánica. 
4 Lugar para ensayos de grupos 
musicales, de manera que los ado- 
lescentes dejarán de “molestar” con 
sus ruidos... 
4 Jardines para usar”, con fraccio- 
nes pera huertas privadas y algunas 
para experiencias ecológicas. 
Sobre la base de un proyecto del 
arquitecto Alfredo Szmulewicz y 
asociados, sobre un terreno de 
16.215 metros cuadrados se cons- 
truirán, en principio, tres torres de 
33 pisos, con 17.000 metros cua- 
drados y 160 departamentos cada 
una. Tendrán una vista imponente 
por los 200 metros de frente sobre 
el río Tigre y el contrafrente que da 
al parque de las Banderas, aparte 
del amplio “verde” propio. Otras 


Módilos 


ventajas serán los pocos metros que 
separan el emprendimiento de la 
nueva estación ferroviaria y el he- 
cho de que se encuentre a menos de 
2 minutos en auto de la ruta Pana- 
mericana. 

Solares del Tigre demandaría 
una inversión de 70 millones de dó- 
lares y se haría.en sucesivas etapas. 
BKS trabaja para obtener el apoyo 
de capitales privados, como ocu- 
rrió en sus anteriores realizaciones, 
a las que consideraron “serias y 
económicamente consistentes”. 
David Rockefeller participa por 
primera vez, a título personal, lue- 
go de que miembros de su familia 
lo hicieran. 

“Ahora impulsamos la figura ju- 
rídica que permita invertir en este 
tipo de desarrollos inmobiliarios a 
las administradoras defondos de ju- 
bilaciones y pensiones, como suce- 
de en los Estados Unidos”, comen- 
16 Kalwill. 

Los departamentos de dos, tres y 


cuatro ambientes tendrán distintos 
rangos de precios, a partirde 65.000 
dólares los de menos dimensiones 
y ubicados en los pisos bajos. Eles- 
quema de financiación prevé hasta 
la posesión una integración del 
20/25 por ciento del valor de la pro- 
piedad. Después seofreceránlas fa- 
cilidades habituales en el mercado, 
aun cuando se está en el trámite de 
seleccionar el banco que asumirá 
esa responsabilidad. De cualquier 
manera, el comprador siempre ten- 
drá la posibilidad de pactar con la 
entidad que le resulte más conve- 
niente. 

Omar Evequoz, otro de los di- 
rectores de BKS, comentó que se 
mantienen conversaciones con di- 
rectivos de varias cadenas hotele- 
ras internacionales para construir 
un establecimiento de cuatro estre- 
llas sobre 2600 metros cuadrados 
del terreno. El estudio de Szmule- 
wicz también hizo el primer an- 
teproyecto para 150/160 habitacio- 
nes que ocuparán 12.500 metros 
cuadrados, incluyendo las instala- 
ciones y dependencias comple- 
mentarias. 

“Pensamos en esa alternativa 
porqueentodalazona, desde laaye- 
nida General Paz hasta Pilar, no hay 
ninguna oferta de esas característi- 
cas parael público de negocios, fun- 
damentalmente, a pesar de la can- 
tidad de empresas instaladas —aco- 
tó Kalwill-. A eso se agregó, sin 
que en unprimer momento lo hu- 
biéramos tenido en cuenta, el anun- 
cio de la próxima apertura de un ca- 
sino en el Tigre, con todo el movi- 
miento de gente que probablemen- 
te tendrá.” 


UNA.EMPRESA "CONS 


Ml Maqueta de los edificios a construir sobre el río Tigre. Y vista actual 
del lugar donde se erigirán las torres de Solares del Tigre. 


ERVADORA! Y “AUDAZMENTE INNOVADORA” 


Respuestas a los desafios 


BKS Developers surgió delain- 
tegración de las firmas Barranco 
y Kalwill, Said y Asociados, en 
1998, para “encarar, gestionar y 
realizar proyectos edilicios”. Co- 
mo premisa fundamental, estable- 
ció que deben proporcionar res- 
puestas con “originalidad, calidad 
y acierto a todos los aspectos del 
desarrollo inmobiliario”. Andrés 
Kalwill, uno de los directores, ex- 
plicó queeso implica movilizar to- 
dos ios factores que hacen a un 
proyecto y coordinar los servicios 
y la creatividad de arquitectos, 
consultores técnicos, asesores fi- 
nancieros, empresas constructo- 
ras, inmobiliarias, inversores y en- 
tidades financieras. 

Con oficinas en Buenos Aires y 
Nueva York, es presidida por Ro- 
berto Mizrahi, con veinticinco 
años de experiencia como inver- 
sor directo y manager en los Esta- 
dos Unidos, Brasil, Ecuador, na- 
ciones africanas y la Argentina. 

Laempresa se define como *con- 
servadora en materia de riesgos, 
previsiones y políticas de endeuda- 
miento, pero audazmente innova- 
dora en la definición de productos, 
estrategia de comunicación y mar- 
keting”. Incluso publicita que ofre- 
ce a sus inversores “desde la iden- 
tificación inicial de la oportunidad 


para participar de un emprendi- 
miento hasta la terminación del 
mismo y la distribución de utilida- 
des”. A los usuarios, en tanto, les 
asegura “un producto superior de 
última generación, con servicios, 
seguridad y excelencia de diseño, a 
precios razonables y con planes de 
financiación accesibles”. 
Administra una cartera de nue- 
ve proyectos que superan los 
170.000 metros cuadrados de 
construcción y suman una inver- 
sión de 120 millones de dólares. 
Entre las denominadas Solares, fi- 
guran: 
4 Montes de Oca, dos torres ge- 
melas unidas por un puente trans- 
parente en el piso 30, de 27.700 
metros cuadrados y 224 departa- 
mentos. 
4 Belgrano, una torre de 18 pisos, 
10.000 metros cuadrados y 68 de- 


partamentos, entre cuyos Servicios 
consignan un “putting green” de 9 
hoyos. 

4 Grecia, “primer condominio en 
la ciudad de Buenos Aires”, de 
acuerdo con lo informado, ubica- 
do en Núñez, de 10.000 metros 
cuadrados, 115 viviendas y un es- 
pacio central parquizado. 

4 Olivos, condominio de simila- 
res características al anterior, de 
18.000 metros cuadrados, 121 de- 
partamentos y piscina. 

4 BelgranoR, reciente lanzamien- 
to de una torre de 21 pisos, 10.000 
metros cuadrados y 90 departa- 
mentos. 

Kaldwill reveló que, “paralela- 
mente, BKS trabaja con el mismo 
criterio para realizar un modelo 
económicamente viable, destinado 
a sectores de la población con ba- 
jos ingresos”. 
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EXCEPCIONAL FRACCION 


En Florencio Varela 
A 25 minutos del Obelisco 


arboleda de 60 años 
9 Has. 1/2 Estupendo paisaje 
FINANCIACION 


Tel.: 42070830/42275253 


COMISION MUNICIPAL DE LA VIVIENDA 


Viviendas en venta 


Convócase a los interesados en comprar una vivienda 
con financiación pública, mixta o privada, de acuerdo a 
su nivel de ingresos y su elección entre edificios construi- 
dos y en construcción, a inscribirse en el Registro Perma- 
nente de Postulantes a Vivienda, Carabelas 258, de 7 a 


15 hs. 


Ej. Unidad de 1 dormitorio: 


Op. Proyecto 


- Terreno - Construcción 


Selección del postulante por sorteo. 
Ingreso mínimo grupo familiar $ 1.000.- 


Op. Casa Propia 


Cada postulante elige su unidad. 
Ingreso mínimo grupo familiar $ 1.200.- 
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ventajas serán los pocos metros que 
separan el emprendimiento de la 
nueva estación ferroviaria y el he- 
cho de que se encuentre a menos de 
2 minutos en auto de la ruta Pana- 
mericana. 

Solares del Tigre demandaría 
una inversión de 70 millones de dó- 
lares y se haríaen sucesivas etapas. 
BKS trabaja para obtener el apoyo 
de capitales privados, como ocu- 
rrió en sus anteriores realizaciones, 
a las que consideraron “serias y 
económicamente consistentes”. 
David Rockefeller participa por 
primera vez, a título personal, lue- 
go de que miembros de su familia 
lo hicieran. 

“Ahora impulsamos la figura ju- 
rídica que permita invertir en este 
tipo de desarrollos inmobiliarios a 
las administradoras de fondos de ju- 
bilaciones y pensiones, como suce- 
de en los Estados Unidos”, comen- 
tó Kalwill. 

Los departamentos de dos, tres y 


aria en varias etapas. 


Para secar la 


cuatro ambientes tendrán distintos 
rangos de precios, a partir de 65.000 
dólares los de menos dimensiones 
y ubicados en los pisos bajos. El es- 
quema de financiación prevé hasta 
la posesión una integración del 
20/25 por ciento del valor de la pro- 
piedad. Después se ofrecerán las fa- 
cilidades habituales en el mercado, 
aun cuando se está en el trámite de 
seleccionar el banco que asumirá 
esa responsabilidad. De cualquier 
manera, el comprador siempre ten- 
drá la posibilidad de pactar con la 
entidad que le resulte más conve- 
niente. 

Omar Evequoz, otro de los di- 
rectores de BKS, comentó que se 
mantienen conversaciones con di- 
rectivos de varias cadenas hotele- 
ras internacionales para construir 
un establecimiento de cuatro estre- 
llas sobre 2600 metros cuadrados 
del terreno. El estudio de Szmule- 
wicz también hizo el primer an- 
teproyecto para 150/160 habitacio- 
nes que ocuparán 12.500 metros 
cuadrados, incluyendo las instala- 
ciones y dependencias comple- 
mentarias. 

“Pensamos en esa alternativa 
porque entodalazona, desdela ave- 
nida General Paz hasta Pilar, no hay 
ninguna oferta de esas característi- 
cas parael público de negocios, fun- 
damentalmente, a pesar de la can- 
tidad de empresas instaladas —aco- 
tó Kalwill-. A eso se agregó, sin 
que en unprimer momento lo hu- 
biéramos tenido en cuenta, el anun- 
cio de la próxima apertura de un ca- 
sino en el Tigre, con todo el movi- 
miento de gente que probablemen- 
te tendrá.” 
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BKS Developers surgió de lain- 
tegración de las firmas Barranco 
y Kalwill, Said y Asociados, en 
1998, para “encarar, gestionar y 
realizar proyectos edilicios”. Co- 
mo premisa fundamental, estable- 
ció que deben proporcionar res- 
puestas con “originalidad, calidad 
y acierto a todos los aspectos del 
desarrollo inmobiliario”. Andrés 
Kalwill, uno de los directores, ex- 
plicó queeso implicamovilizar to- 
dos los factores que hacen a un 
proyecto y coordinar los servicios 
y la creatividad de arquitectos, 
consultores técnicos, asesores fi- 
nancieros, empresas constructo- 
ras, inmobiliarias, inversores y en- 
tidades financieras. 

Con oficinas en Buenos Aires y 
Nueva York, es presidida por Ro- 
berto Mizrahi, con veinticinco 
años de experiencia como inver- 
sor directo y manager en los Esta- 
dos Unidos, Brasil, Ecuador, na- 
ciones africanas y la Argentina. 

Laempresa se define como “con- 
servadora en materia de riesgos, 
previsiones y políticas de endeuda- 
miento, pero audazmente innova- 
dora en la definición de productos, 
estrategia de comunicación y mar- 
keting”. Incluso publicita que ofre- 
ce a sus inversores “desde la iden- 
tificación inicial de la. oportunidad 
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M Maqueta de los edificios a construir sobre el río Tigre. Y vista actual 


del lugar donde se erigirán las torres de Solares del Tigre. 


ERVADORA' Y “AUDAZMENTE INNOVADORA” 


Respuestas a los desafíos 


para participar de un emprendi- 
miento hasta la terminación del 
mismo y la distribución de utilida- 
des”. A los usuarios, en tanto, les 
asegura “un producto superior de 
última generación, con servicios, 
seguridad y excelencia de diseño, a 
precios razonables y con planes de 
financiación accesibles”. 
Administra una cartera de nue- 
ve proyectos que superan los 
170.000 metros cuadrados de 
construcción y suman una inver- 
sión de 120 millones de dólares. 
Entre las denominadas Solares, fi- 
guran: 
% Montes de Oca, dos torres ge- 
melas unidas por un puente trans- 
parente en el piso 30, de 27.700 
metros cuadrados y 224 departa- 
mentos. 
4 Belgrano, una torre de 18 pisos, 
10.000 metros cuadrados y 68 de- 


partamentos, entre cuyos servicios 
consignan un “putting green” de 9 
hoyos. 

4 Grecia, “primer condominio en 
la ciudad de Buenos Aires”, de 
acuerdo con lo informado, ubica- 
do en Núñez, de 10.000 metros 
cuadrados, 115 viviendas y un es- 
pacio central parquizado. 

4 Olivos, condominio de simila- 
res características al anterior, de 
18.000 metros cuadrados, 121 de- 
partamentos y piscina. 

Belgrano R, reciente lanzamien- 
to de una torre de 21 pisos, 10.000 
metros cuadrados y 90 departa- 
mentos. 

Kaldwill reveló que, “paralela- 
mente, BKS trabaja con el mismo 
criterio para realizar un modelo 
económicamente viable, destinado 
a sectores de la población con ba- 
jos ingresos”. 


EXCEPCIONAL FRACCIÓN 


En Florencio Varela 


A 25 minutos del Obelisco 
arboleda de 60 años 
9 Has. 1/2 Estupendo paisaje 
FINANCIACION 


Tel.: 42070830/42275253 


15 hs. 


Op. Casa Propia 


Carabelas 258. 


COMISION MUNICIPAL DE LA VIVIENDA 


Viviendas en venta 


Convócase a los interesados en comprar una vivienda 
con financiación pública, mixta o privada, de acuerdo a 
su nivel de ingresos y su elección entre edificios construi- 
dos y en construcción, a inscribirse en el Registro Perma- 
nente de Postulantes a Vivienda, Carabelas 258, de 7 a 


Ej. Unidad de 1 dormitorio: 


Op. Proyecto - Terreno - Construcción 
Selección del postulante por sorteo. 
Ingreso mínimo grupo familiar $ 1.000.- 


Cada postulante elige su unidad. 
Ingreso mínimo grupo familiar $ 1.200.- 


Exposición Proyectos en Carlos Pellegrini 211, piso 6” y 


SECRETARIA DE PLANEAMIENTO URBANO 


GOBIERNO DE LA CIUDAD 
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OPINION 


Congreso 


Entre el 19 y el 23 de setiem- 
bre tendrá lugarel Congreso In- 
ternacional de la Federación 
Internacional de Vivienda y 
Planeamiento en la ciudad de 
Glasgow, Escocia. El foro tie- 
ne como objetivo incrementar 
la información general y el co- 
nocimiento profesional espe- 
cializado en el campo de la vi- 
vienda, planeamiento y am- 
biente, a fin de promover su de- 
sarrollo en el mundo. Porla Ar- 
gentina estará presente el inge- 
niero Edgardo Slemenson, 
consejero directivo de la Facul- 
tad de Ingeniería de la UBA y 
asesor del área de Vivienda del 
Gobierno de la Ciudad. 


El profesor Patrick Lamar- 
que, director de la Escuela Ca- 
mondo y de Comunicaciones 
de Lyon, dará una conferencia 
para estudiantes el jueves 23, a 
las 11, en la FADU, oportuni- 


dad en la que expondrá sobre 
Comunicación antes y después 
del proyecto. A su vez, del 20 
al 24 de este mes dictará un se- 
minario titulado “Estrategias 
de la comunicación en la ges- 
tión de la ciudad, el urbanismo 
y el diseño como vectores de 
desarrollo”, dirigido a diseña- 
dores, comunicadores, funcio- 
narios y representantes de 
grandes empresas. 


Actividades 


En conmemoración del Día 
Mundial de la Arquitectura, a 
celebrarse el próximo 4 de oc- 
tubre, el Consejo Profesional 
de Arquitectura y Urbanismo 
organizará una serie de even- 
tos a partir del jueves 30. Ese 
día se inaugurarán las mues- 
tras “El Consejo y su imagen” 
y “Arquitectura argentina 
1880-2004”. El domingo 3 de 
octubre se realizará un reco- 
rrido arquitectónico por laciu- 
dad y el lunes 4 se desarrolla- 
rá una serie de conferencias 
sobre Etica y Arquitectura, 
además de una mesa de pres- 
tigiosos panelistas bajo el tí- 
tulo “Ideas para un Manifies- 
to del 2000”. Las actividades 
tendrán lugar en el Museo Na- 
cional de Bellas Artes. 


HONORARIOS Y LA RESPONSABILIDAD PROFESIONAL 


A través de 
numerosas 
situaciones reales, el 
autor adquirió 
experiencia en las 
principales 
dificultades que se 
plantean en el cobro 
de honorarios y 
asunción de 
responsabilidades de 
los arquitectos. 
Algunos consejos 
útiles. 


113 Por el doctor D. E. Butlow * 


La labor de muchos años en la 
defensa de los intereses profesio- 
nales de los arquitectos nos llevó 
a conocer las principales dificul- 
tades que se plantean en el cobro 
de sus honorarios y en la asunción 
de responsabilidades. El estudio y 
análisis de numerosas situaciones 
en que nos ha tocado intervenir, 
como abogados especializados en 
la materia, nos hacen considerar 
como sumamente útiles algunas 
sugerencias que queremos com- 
partir con los lectores por el con- 
vencimiento de que en todos los 
casos procuran evitar la pérdida 
del fruto de su trabajo y esfuerzo. 

1. Trate de documentar su rela- 
ción contractual desde el inicio. 
Para ello, no hay fórmulas rígidas. 
Puede hacerlo a través del formu- 
lario tipo de encomienda de traba- 
jos, un contrato de locación de ser- 
vicios o de obra o un presupuesto 
de obra aprobado o recepcionado 
por el comitente. 

2. Obtenga fotografías desde el 
inicio de la relación y, si es el ca- 
so, muestras del terreno. Son innu- 
merables los casos en que a través 
de las fotografías pudieron probar- 
se los trabajos efectivamente rea- 
lizados aun sin contrato escrito. 


tal 0 


CMA A AM A A AR E 


Ml Daniel Butlow. Consejos para evitar la pérdida del fruto del trabajo y esfuerzo del profesional. 


3. Nunca, porningún motivo, en- 
tregue los originales de croquis, an- 
teproyectos, o proyectos sin que- 
darse al menos con una copía de los 
trabajos realizados. No han faltado 
los casos en que entregados los pla- 
nos al comitente, no quedó rastro 
alguno de los mismos y se imposi- 
bilitó la prueba del trabajo. 

4. Cuando entregue un trabajo, 
aunque fuera provisorio, obtenga 
una copia y trate de que su comi- 


MH Firma: “No olvide que 
a” si el proyecto está 

m firmado por otro 

E arquitecto, tan sólo ese 

E determinado arquitecto 

W puede cobrar y exigir 

y honorarios y no usted”. 


tente la firme como recibida y con 
fecha. 

5. Conserve muestras y cotiza- 
ciones de los materiales que se em- 
pleen en la obra. 

6. Si la obra encomendada se 
encuentra alejada de su domicilio 
y puede firmar un contrato escri- 
to, introduzca una cláusula por la 
que las partes se someten a la ju- 
risdicción de los Tribunales de su 
domicilio. 


7. Tome y registre apellidos, 
nombres y domicilios de los con- 
tratistas, obreros y demás perso- 
nal de la obra. En muchas opor- 
tunidades necesitará contar con 
su testimonio para probar sus de- 
rechos. 

8. Cuando realice obras por 
administración no entregue los 
originales de facturas y recibos 
sin antes haber obtenido una fo- 
tocopia de los mismos. 

9. Al comenzar una obra 0 ini- 
ciar los estudios de un proyecto, 
asegúrese previamente sobre 
quién es el dueño de la obra y 
quién el del inmueble sobre la 
obra que se construirá. 

10. No pida firmas prestadas. 
Si la obra encomendada le inte- 
resa, inscríbase en la matrícula 
correspondiente a la jurisdicción 
de la obra. No olvide que si el 
proyecto está firmado por otro ar- 
quitecto, tan sólo ese determina- 
do arquitecto puede cobrar y exi- 
gir honorarios y no usted. 

11. No firme como construc- 
tor si en realidad no lo es. Evita- 
rá, entre otras cosas, ser respon- 
sable directo de los accidentes o 
despidos del personal obrero de 
la construcción de la obra. 


12. Presupueste la obra con. 


seriedad y realismo. No olvide 


que algún día, tal vez deba defen- 
der la veracidad de ese presu- 
puesto a los fines de poder cobrar 
sus honorarios y evitar la respon- 
sabilidad por negligencia profe- 
sional. ; 

13. Si emplea materiales no- 
vedosos, a los fines de construir 
una obra, asegúrese previamente 
de contar con los antecedentes 
que a su juicio sean suficientes 
para acreditar su buena calidad y 
probado rendimiento. 

14. Durante la dirección de la 
obra, lleve, un prolijo cuaderno 
sobre la misma y vuelque por es- 
crito todas las Órdenes, especifi- 
caciones, detalles e inquietudes 
que usted considere que even- 
tualmente debe poder probar que 
puso en conocimiento del comi- 
tente o empresa constructora. 

15. Con relación a la contra- 
tación de especialistas, no se guíe 
por las incumbencias sino por su 
conciencia. Recuerde que como 
director de obra, usted, y sólo us- 
ted, es quien determina la nece- 
sidad de su intervención, ya que 
será el único responsable si los 
defectos o errores provienen de 
no haberlos contratado. 


* Abogado especializado en 
arquitectura legal. 


GUIA DEL HOGAR - CONFORT Y CONSTRUCCION 
INMOBILIARIAD ABERTURAS 
CASTEL BLANCO po DE tic ad rat 

PROPIEDADES , Vidrio repartido con vidrio 


REPARACIONES 
SU ARTICULO DEL HOGAR NO FUNCIONA? 
REPARACIONES RUBIEN 


SE LO SOLUCIONA! 
20 años de experiencia al servicio del hogar 


Todas las marcas y modelos 
ATMA - BRAUN - YELMO - ULTRACOM 
Microondas - Purificadores - Cafeteras - Licuadoras - etc. 


Int. Neyer 25 - BECCAR 


1,20x1,10 
1,50x1,10 
1,50x2,00 


Ramón Gómez 1951- J. Ingenieros 
a 150 mts. de General Paz y Beiró 4757-7403 


Tel: 4983-4545 / 6005 
Fax: 4958-5385 


Río de Janeiro 699 (1405) Capital Federal 


ESCA FULL sn. 


Telefono 


4962 
Layador 3 495 


APLICACION DEPITURA (Líneas rotativas ) 


Fábrica de escaleras 
Y Alfombras de alto tránsito 

Y Solicite presupuesto sin cargo 
Y Tarjetas de crédito 


* Caracol + Rectas *- Compensadas 


J. B. Justo 2180/82 - Capital 
Tel.: 4777-7247 


Lavalle 2902 - Capital Federal - Tel/Fax: 4864-5705 
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